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w w w. b u i l d . o r. a t



Du bist ein junges 
Unternehmen und 
planst den erstmaligen 
Markteintritt?

Oder dein Unternehmen 
ist bereits seit längerem 
am Markt erfolgreich? 

Es ist an der Zeit ein völlig 
neues Produkt oder eine 
neue Dienstleistung auf 
den Markt zu bringen?

Du möchtest neue 
Branchen oder Ziel-
gruppen erschließen?

Dann bist du hier richtig!

Die Etablierung von jungen Unter-
nehmen am Markt ist die Grundlage 
für eine erfolgreiche Unternehmens-
entwicklung. Daher liegen die inhalt-
lichen Schwerpunkte des Programms 
in den Bereichen Vermarktung und 
Vertrieb. Das 6- monatige intensiv 
Coaching- und Trainingsprogramm 
wird von hochkarätigen ExpertInnen 
begleitet und scha� t einen einzig-
artigen Rahmen für den Markteintritt 
von Young Entrepreneurs. 

Z I E L G R U P P E N

>  build! Incubees & Alumni
sowie Alumni aus anderen 
Inkubator Programmen. 

>    Young Entrepreneurs
Die Gründung des Unterneh-
mens darf nicht länger als 
5 Jahre zurückliegen.

>  Der Sitz oder die Betriebstätte 
des Unternehmens liegt in 
Kärnten.

>  Erstmaliger Markteintritt 
(national oder international)
mit Produkt oder Dienstleistung, 
oder Erschließung neuer Bran-
chen oder Zielgruppen.

>  Technologieorientierte, wis-
sensbasierte und skalierbare 
Produkte oder Dienstleistungen.

>  Strategischer Schwerpunkt 
EBS, IKT, Industrie 4.0, Künst-
liche Intelligenz.



build! Coaching 
& Training
Das Programm gliedert sich 
in zwei Module.
Die Inhalte werden in Form von Work-
shops, intensiven Coachings, Peer 
Review Prozessen und laufendem Aus-
tausch und Feedback übermittelt. 
Um ein hochkarätiges und qualitatives 
Angebot zu gewährleisten, kooperie-
ren wir eng mit ExpertInnen aus den 
unterschiedlichsten Bereichen.

G E P L A N T E  M O D U L E : 

>  Struktur und Aufbau von 
Zielmärkten

>  Entwicklung einer 
Markteintrittsstrategie

>  Rechtl. und steuerliche Aspek-
te bei der Markterschließung

>  Entwicklung eines Marketing- 
und Vertriebskonzepts

>  Customer Success

Basis Modul 
1-2 Workshoptage

Allgemeine strategische und operative 
Fragestellungen zu den Spezialbereichen 
werden in Workshops aufgearbeitet.
Das Ziel ist es einen Überblick zu schaffen 
und daraus die relevanten Aspekte für die 
ProgrammteilnehmerInnen zu filtern.
Diese werden in Case Studies vertieft.

Deep Dive Modul 
1-2 Workshoptage

Bedarfsorientierte und themenspezifische 
Aufbereitung der Basis Inhalte. Aufarbeitung 
der bedarfsorientierten Praxisbei-
spiele, anhand dessen die Pro-
grammteilnehmerInnen das 
Gelernte gemeinsam mit 
den ExpertInnen umsetzen.

build! Netzwerk & Community
Neben der Vernetzung mit Pilotkunden und Kooperationspartnern 
erhalten Jungunternehmer während des Programms ein Silicon 
Alps Membership im Wert von 750 €.

build! Infrastructure
Bei Bedarf ist die Nutzung des Digital Flex Desk 
in Villach oder Klagenfurt möglich.

Business Intelligence Tool
Innovative Lösung zur Erarbeitung von Vermarktungsstrategien 
anhand eines Strategic Intelligence Tools für Market Research.

spiele, anhand dessen die Pro-
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Bewerbung und 
weitere Informationen:
Bewerbungsfrist bis 31.07.2019.

ANSPRECHPARTNERIN:

Kathrin Niederbichler
L a k e s i d e  B 0 1
A - 9 0 2 0  K l a g e n f u r t
T +43-463-2700-8753
M +43-660-9876027
E kathrin.niederbichler@build.or.at
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